Junior New Business Specialist

Czesc!§) Jestesmy Aspiratio - zespdt 11 konsultantdéw, ktory wspiera mate i $rednie
przedsiebiorstwa w zakresie dziatan operacyjnych w trzech gtdwnych obszarach
biznesowych (nowe technologie, IT, kancelarie prawne). Pracujemy w roli Project
Manageréw, Interim Manageréw, czy konsultantéw, dopasowujgc swojg role do konkretnych
wyzwan zwigzanych z zarzgdzaniem firma.

W zwigzku z szybkim rozwojem naszych projektéw szukamy Junior New Business
Specialist, kiory bedzie wspierat sprzedaz ustug doradczych. Osoby, ktéra potrafi myslec
nieszablonowo oraz chciatabym przetestowaé swoje kompetencje w docieraniu do klientow,
ma podstawowg wiedze o tym jak sprzedawal poprzez Account Based Marketing,
rozpoznawac potrzeby klientéw, wspiera¢ w prowadzeniu procesu pozyskania klienta,
zaktadajgc ze po podniesieniu swoich kwalifikacji bedzie samodzielnie prowadzi¢ proces.

Na co dzien bedziesz wspétpracowat w obszarze sprzedazy z doswiadczonym cztonkiem
zarzadu, ktéry pomoze Ci w tworzeniu planu dziatan. Bedziesz rowniez scisle
wspoétpracowal z marketingowcem, z ktérym bedziecie mogli sie uzupetnia¢ w swoich
dziatan i osigga¢ wspolne sukcesy.

Co jeszcze oznacza wspétpraca z nami?

e 100% prace zdalng w rozwijajgcej sie organizacji, ktéra stawia na otwartg i szczerg
komunikacje
atrakcyjny model bonusowy oparty o wygenerowane nowe przychody
bardzo duzg samodzielnos$¢ i niezaleznos$¢ - nie praktykujemy micro managementu
i jestedmy otwarci na przejmowanie inicjatywy

e testowanie nowych metod, narzedzi i sposoboéw dziatania - korzystamy z Hubspot,
Clickupa i Slacka

e biezacy feedback i transparentnos¢ celéw organizacji (regularna komunikacja
wewnetrzna, jasno okreslone cele rozwojowe, szkolenia wewnetrzne dla zespotu)

Do Twoich kluczowych zadan bedzie nalezato:

e \Wsparcie w pozyskiwaniu nowego biznesu - czyli nowych klientéw w obszarze
ustug konsultingowych poprzez Linkedin, content marketing

e Prowadzenie i utrzymywanie proceséw sprzedazowych, pracujemy na konkretach i
lejkach
Podtrzymywanie relacji z obecnymi klientami - matymi i Srednimi przedsiebiorstwami
Realizowanie wyznaczonych celéw przychodowych i raportowanie ich do Managera
Prowadzenie rozmoéw i spotkan z potencjalnymi Klientami



Udziat w konferencjach i targach online/offline

Szukamy osoby, ktora:

Chciataby podja¢ wyzwanie zbudowania i prowadzenia dziatan sprzedazowych
ustug doradczych dla klientow B2B (z réznych branz - IT, nowe technologie, ale
takze branza prawna, budowlana czy JST)

Jest nastawiona na realizacje celéw i dowozenie zadan - jesli spetnione targety i
checklisty sprawiajg Ci satysfakcje to ta rekrutacja to strzat w 10!

Potrafi pracowa¢ samodzielnie (kilka razy w tyg bedziesz mie¢ kontakt z
Managerem, ale nikt nie bedzie szczegdotlowo monitorowat Twojej pracy czy
wyznaczat Ci jednostkowych zadan)

Chce pracowaé w wiekszosci zdalnie i potrafi organizowa¢ swoja prace - jestesmy
firmg remote first (mamy biuro w Poznaniu, zapraszamy z czworonogami :D), ale
wiekszo$¢ naszego zespotu pracuje zdalnie i w réznych godzinach

Ma pierwsze doswiadczenie sprzedazowe oraz ma swiadomos¢ z czym sie to
wigze, chce budowaé relacje biznesowe

Zna jezyk angielski na poziomie (B2/C1) - docelowo sprzedaz bedziemy prowadzi¢
takze za granica

Swietnie odnajduje sie wéréd zmian i testowaniu nowych metod/dziatan

Szybko przyswaja wiedze i jest zmotywowana do rozwoju

Dobrze czuje sie w srodowisku biznesowym, czuje sie komfortowo w dynamicznej
atmosferze pracy i jest gotowy do wyzwan zwigzanych z branzg. Ma zdolnos¢ do
efektywnej komunikacji i nawigzywania relacji z klientami o réznym profilu, zaréwno
z duzymi spotkami gietdowymi, jak i jednoosobowymi przedsiebiorcami

Co mozemy zaoferowaé:

Wynagrodzenie wysokosci 4 000 - 5 500 zt netto na B2B ( jest mozliwosé
zatrudnienia w oparciu o umowe zlecenie) + premia uzalezniona od wynikow
sprzedazowych

Bonus onboardingowy

Nielimitowany urlop oraz multisport

Mozliwos¢ wspdtpracy w ciekawych projektach z réoznymi klientami z branzy nowych
technologii, IT, prawa

Bliskg wspétprace z doswiadczonym liderem i wsparcie marketingu

Sprzet do pracy - laptop

Prace zdalng, z mozliwoscig pracy w biurze - w centrum Poznania przy ulicy
Nowowiejskiego 8/8

Mozliwos¢ udziatu w wydarzeniach branzowych

Budzet na szkolenia i rozwoj

Integracje, ktére zawsze sg swiethg zabawg

Aplikowaé mozna przez formularz aplikacyjny

https://aspiratio.traffit.com/public/form/a/U0kOPQ==



https://aspiratio.traffit.com/public/form/a/U0k0PQ==

