POLSKA

Key Account and Trade Marketing Specialist Drug Channel

Jako DMV Polska jestesmy Dystrybutorem Brandéw réznych kategorii produktowych, réwniez globalnych
Marek. Jeste$Smy czescig Grupy DMV , ktéra ma 80 lat tradycji i dziata na 4 rynkach europejskich. W Polsce
Firma powstata w 2022 roku i tworzg ja Managerowie z wieloletnim doswiadczeniem. W ciggu 3 lat
podwoilismy swojg sprzedaz i aktualnie dynamicznie zwiekszamy nasze portfolio Branddw.

Poszukujemy osoby na stanowisko:

Specjalisty ds. Kluczowych Klientéw oraz Promocji w kanale drogeryjnym .

Jako specjalista KA&TM dofaczysz do naszego zespotu profesjonalnych i kompetentnych wysoko
wykwalifikowanych oséb. W swojej codziennej pracy bedziesz bezposrednio raportowat do Key Account
Managera kanatu drogeryjnego oraz blisko wspétpracowac z Trade Marketing Managerem oraz innymi
kluczowymi funkcjami. Zdobedziesz bogate doswiadczenie w zarzadzaniu kluczowymi klientami w kanale
drogeryjnym. Bedziesz takze zajmowac sie planowaniem oraz implementacja promocji w kanale. Poznasz
i bedziesz uczestniczy¢ w kluczowych procesach Firmy takich jak: proces planowania biznesu, budowanie
kampanii promocyjnych i marketingowych, bezposrednie rozmowy z wiascicielami Marek, w tym
globalnych, proces budzetowy, itd.

DMV Polska — to mtoda, preina firma, w ktorej kazdy znajdzie mozliwo$¢ realizacji swoich celéw
zawodowych, a otwarto$¢ na siebie, stworzona bezpieczna i rodzinna atmosfera pracy sprawiajg, e
jestesmy firma, w ktorej kazdy moze realizowac swoje cele. JesteSmy otwarci na Twoj3 inicjatywe i che¢
realizacji razem z nami naszej misji — tgczymy Marki z Rynkiem.

Oferujemy takze:

stabilne zatrudnienie w oparciu o umowe o prace (+premia roczna)

e prace w trybie hybrydowym (nasze biuro: ul. Towarowa 53 w Poznaniu)

e niezbedne narzedzia do wykonywania pracy (laptop, telefon komdrkowy)

e dostep do bogatego pakietu socjalnego, ktéry oferujemy dla Ciebie i Twojej rodziny — m.in.
prywatng opieke medyczng Medicover, karte Multisport, ubezpieczenie na zycie i zdrowie.

Poszukujemy osoby posiadajacej:

e Umiejetnosci negocjacyjne i prowadzenia rozméw handlowych

e Umiejetnosci sprzedazowe , planowania i analizy biznesowej

e Doswiadczenie w zarzgdzaniu promocjami i kategoriami FMCG

e Znajomos¢ branzy w asortymencie produktow (bedzie atutem)

e Znajomosc¢ jezyka angielskiego w mowie i piSmie

e Bardzo dobre zarzadzanie czasem, samoorganizacja

e Bardzo dobre umiejetnosci analityczne i tworzenia rekomendacji

e Bardzo dobre umiejetnosci prezentacji

e |T: zaawansowana znajomos¢ MS Office, Outlook/Exchange

e Umiejetnos¢ kontruktywnej i otwartej komunikacji oraz efektywnej pracy w zespole
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Do kluczowych zadan Osoby bedzie nalezata bezposrednia odpowiedzialnos¢ za wspdtprace ze wskazanymi
Klientami oraz szerokie wsparcie Przetozonego w procesie budowania i koordynacji planéw Marketingowych
i Trade Marketingowych z wybranymi Wtascicielami Marek oraz przy Zarzadzaniu najwiekszymi Klientami
drogeryjnymi w Polsce.

Podstawowe Obowigzki:

Zarzadzanie Klientami

Komunikacja z osobami kontaktowymi klientow

Koordynacja proceséw zwigzanych z przydzielonymi klientami

Monitorowanie wynikéw, dokumentowanie aktualnej sytuacji, komunikowanie
partnerom/wtascicielom marek

Zarzadzanie przypisanymi, biezgcymi projektami

Wsparcie dziatu finansowego w kalkulacjach ofert/kontraktéw z nowymi, istniejgcymi klientami i
partnerami

Pozyskiwanie niezbednych informacji od przydzielonych klientéw (karty charakterystyki itp.)
Koordynacja i "zakup" ustug wewnetrznych od dziatéw operacyjnych DMV

Przestrzeganie termindéw

Koordynacja proceséw zwigzanych z przydzielonymi klientami

Monitorowanie wynikéw, dokumentowanie aktualnej sytuacji, komunikowanie
partnerom/wtascicielom marek

Planowane projektow: planowanie i udostepnianie zasobow

Trade Marketing wsparcie w procesach:

Przygotowanie i realizacja Planu Promocyjnego dla powierzonych Klientow

Kontroli zaawansowania realizacji Budzetu TM

Weryfikacja faktur, opracowywanie kompletu dokumentéw i ich archiwizacja

Raportowanie zaawansowania Budzetu TM

Udziat w procesie weryfikacji potencjatu produktéw (kategoria, konkurencja, trendy)
Wsparcie przy opracowaniu materiatéw do Rocznych Plandw (sprzedaz , promocje)
Wsparcie w przygotowaniu bazy informacji marketingowych o produktach potrzebnych przy
listowaniu produktéow w systemach Klientow

Pozycjonowanie cenowe (otoczenie konkurencyjne, segmenty cenowe)

Wsparcie i koordynacja tworzenia i realizacji ogdlnopolskich kampanii promocyjnych we wspétpracy
z Wtascicielem marki i Agencjami zewnetrznymi

Jezeli jestes osoba zainteresowang, bardzo prosimy o przestanie swojego CV na adres:
info@dmv-group.pl.

Administratorem Twoich danych osobowych udostepnionych w sktadanych dokumentach w ramach rekrutacji jest DMV Polska
Sp. z 0.0. sp. j. z siedzibg w Poznaniu, ul. Towarowa 53, 61-896 Poznan.
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