WID&'CZNI

Specjalista ds. sprzedazy B2B

Miejsce pracy

Poznan
Wynagrodzenie

6 000 - 16 500 zt netto na FV
Rodzaj zatrudnienia
kontrakt B2B (peten etat)

Opis oferty

Widoczni - miejsce dla ludzi nastawionych na sukces!

Napedzajg Cie coraz lepsze wyniki i wspoétpraca z inspirujgcymi, pozytywnymi ludzmi? To dobrze, bo

nas tez!

Dotacz do zespotu Widocznych i... zapnij pasy, bo czeka Cig ciggly rozwdéj zawodowy, realny wptyw
na procesy w firmie oraz wspotpraca z najlepszymi specjalistami i specjalistkami. Dzieki sile
marketingu internetowego bedziesz zapewniaé jak najwieksze zyski klientom agencji razem z nami!
&

Obecnie widoczni sktadajg sie z ponad 170 osdb, ktdére grajg do jednej bramki! ¥ Aplikuj, jesli:

e |ubisz wyzwania zawodowe i nie chcesz utkngé w miejscu,

e masz mnoéstwo pomystow na ulepszenia, ale nie masz zbyt duzego wptywu na sytuacje w
swojej obecnej firmie,

e dziatasz skutecznie i nie odktadasz swoich zadan na ostatnig chwile,

e |ubisz budowa¢ pozytywne relacje z ludzmi.

Zakres obowigzkow



Szukamy osoby, ktéra wesprze nasz zesp6t sprzedazy i ma przynajmniej pétroczne doswiadczenie w
sprzedazy. %’ Zaaplikuj, jesli chcesz byé czeécig skutecznego i wzajemnie motywujgcego sie

zespotu, liczysz na wysokie prowizje i zalezy Ci na rozwoju zawodowym!

Jako agencja chcemy zapewni¢ naszym klientom jak najwyzszy poziom obstugi! Szybko

reagowac na ich zapytania a oferte dopasowac, w jak najwyzszym stopniu do ich potrzeb!

Jak docieramy do klientéw?

Z jednej strony nasz zespot ekspertdw, rozbudowane dziatania marketingowe i bardzo dobra pozycja
na rynku sprawiaja, ze klienci chetnie przesytajg do nas zapytania ofertowe, na ktére zawsze

reagujemy.

Z drugiej strony dzieki najwyzszej jakosci ustug, nawigzujemy relacje partnerskie z innymi firmami.

Nasi partnerzy polecajg nas swoim klientom, chcgc zmaksymalizowa¢ ich szanse na sukces na rynku!

Co jeszcze robimy?

Proaktywnie poszukujemy nowych mozliwosci wspotpracy z klientami, ktérzy mogg jeszcze nie znac
petnego potencjatu naszych ustug. Nawigzujemy z nimi pierwszy kontakt i pokazujemy, jak mozemy

wesprzeé ich rozwdj « .

Co bedziesz robi¢ na co dzien?

e Wspotpracowacé z klientami B2B, prowadzgc codzienne rozmowy przez telefon, mail,
spotkania online oraz stacjonarne, budujgc silne relacje i dopasowujgc nasze ustugi do ich
potrzeb .

e Przeprowadzac¢ audyty i konsultacje dla klientéw (e-commerce oraz B2B), pomagajgc im
lepiej zrozumieé i wykorzystaé naszg oferte produktéw Digital Marketingu .

e Prowadzi¢ prezentacje sprzedazowe oraz audyty SEO i Google Ads, przedstawiajgc
konkretne rozwigzania, ktére poprawig wyniki biznesowe klientéw #3¥.

e Prowadzi¢ rozmowy negocjacyjne, ktdre zapewniajg satysfakcje obu stronom i rozwijajg
diugofalowag wspotprace.

e Analizowa¢ potrzeby klientéw oraz tworzy¢ spersonalizowane, optymalne oferty
wspierajgce ich rozwdéj w zakresie promociji online.

e Budowac i pielegnowac diugofalowe, oparte na zaufaniu relacje z partnerami

biznesowymi.



e Samodzielnie pozyskiwa¢ nowych partneréw biznesowych do wspotpracy z naszg

agencja, rozszerzajgc naszg sie¢ kontaktéw.

Poszukiwane kompetencje

Z iebi zekujemy?
e Umiejetnosci prowadzenia negocjacji handlowych == — Bedziesz prowadzi¢ rozmowy
negocjacyjne z klientami oraz partnerami biznesowymi, dlatego umiejetnos¢ efektywnego

negocjowania to podstawa.

Znajomosci etapow procesu handlowego i technik sprzedazy # — Twoje codzienne

zadania obejmujg prowadzenie prezentacji sprzedazowych oraz tworzenie ofert, wiec
zrozumienie petnego cyklu sprzedazy pomoze Ci dziata¢ skutecznie.

Umiejetnosci identyfikacji potrzeb klientéw @& — Twoim gtéwnym zadaniem bedzie

rozmowa z klientami i dopasowywanie oferty do ich potrzeb, dlatego umiejetnosé
szybkiego rozpoznawania, czego oczekujg, jest kluczowa.

Wysoko rozwinietych umiejetnosci interpersonalnych i komunikacyjnych ¢ — Praca

w duzej mierze opiera sie na bezposredniej wspotpracy z klientami oraz partnerami,
dlatego wazne jest, aby$ potrafit/a budowac relacje i skutecznie sie komunikowac.

e Znajomosci specyfiki sprzedazy B2B — Bedziesz pracowac¢ gtéwnie z klientami
biznesowymi, dlatego znajomos$¢ rynku B2B pomoze Ci lepiej rozumiec ich potrzeby i

dostosowac oferte.

Umiejetnosci analitycznych i logicznego myslenia — Przygotowywanie ofert oraz
audyty SEO i Google Ads wymagajg dokfadnej analizy danych oraz znajdowania

optymalnych rozwigzan.

Dobrej organizacji pracy = - Bedziesz zarzgdzac¢ wieloma projektami jednoczesnie,

wiec umiejetnos¢ priorytetyzowania zadan i efektywna organizacja to klucz do sukcesu.

Umiejetnosci pracy zespotowej — Bedziesz czescig dynamicznego zespotu
sprzedazowego, gdzie wspolne dziatania sg niezbedne do osiggniecia sukcesu.

Proaktywnosci, dgzenia do rezultatéw i umiejetnosci radzenia sobie z trudnosciami #” —

Dazenie do wynikéw i podejmowanie inicjatywy bedzie Twojg codziennoscig w rozmowach

z klientami i partnerami biznesowymi.

Co szczegolnie docenimy?

e Doswiadczenie w sprzedazy B2B — Kazde doswiadczenie w pracy z klientami
biznesowymi pomoze Ci w szybszym odnalezieniu sie w naszej agenciji.

e Znajomosc¢ narzedzi Digital Marketingu (Google Ads, SEO, SEM, analityka
internetowa) oraz cheé rozwoju w tym kierunku »/ — Wspotpraca z klientami opiera sie

na doradztwie w zakresie nowoczesnych narzedzi marketingowych, takich jak Google Ads



czy SEO. Ich znajomos$¢ (lub gotowos¢ do nauki) pozwoli Ci skuteczniej prowadzi¢ audyty,

prezentacje sprzedazowe i oferowac klientom najlepsze rozwigzania.

Oferujemy

Warunki wspotpracy v ¢> ®

e Rodzaj umowy: B2B

e \Wynagrodzenie na stanowisku (podstawa i prowizja) srednio miedzy 6 000 a 16 500 zt
netto na FV

e Mozliwos¢ pracy hybrydowej — 3 dni w biurze, 2 dni w domu (po zakonczeniu okresu
szkoleniowego)

e Elastyczny czas pracy: startujemy miedzy 7:00 a 8:30

e 0Od 20 do 26 ptatnych dni wolnych od swiadczenia ustug (w zaleznosci od stazu pracy)

oraz dodatkowy dzien wolny w Twoje urodziny

zcze oferujemy?

e Petne przeszkolenie — pakiet szkoleh wewnetrznych oraz dostep do materiatow
edukacyjnych

e \Wspotprace z osobami z kilku-, a nawet kilkunastoletnim doswiadczeniem w branzy SEO i
SEM oraz dostep do profesjonalnych narzedzi

e Mozliwosé rozwoju zawodowego — u nas mozesz sie przekonag, ktory kierunek Ci
odpowiada i skutecznie do niego dgzy¢. Na pewno pomoze Ci w tym dedykowany czas na
rozwoj!

e \Wspdlng zabawe na jednym z wielu spotkan integracyjnych, ktére wspoffinansujemy

e Mozliwos¢ zdrowej rywalizacji i udziatu w dziatowym konkursie kwartalnym

e Swobodng atmosfere i brak dress code'u (no, chyba ze masz spotkanie z klientem :))

e Realny wptyw na kierunek rozwoju naszej agencji w ramach przyjaznej kultury
organizacyjnej

e Dofinansowanie kart MultiSport i MultiLife oraz mozliwo$¢ udziatu w naszych programach
wewnetrznych — partnerskim i polecen pracowniczych

e Znizki na studia na WSB i CDV — dzieki wspétpracy Akademii widoczni z uczelniami
posiadamy dla wspétpracownikéw znizki na studia

e Dostep do strefy chilloutu w biurze, w ktérej znajdziesz miedzy innymi konsole

Jakie sg poszczegodlne etapy rekrutacji na to stanowisko?

Jesli Twoje CV wpisze sie w nasze oczekiwania, spodziewaj sie 3. etapdw rekrutaciji.

(1) Telefonu lub maila od Oli Sieradzkiej z zespotu HR



(2)Spotkania online z Olg Sieradzkg, aby sie lepiej poznac

(3)Spotkania online z menadzerem zespotu sprzedazy, ktore jednoczesnie jest ostatnim etapem

rekrutaciji

Po ostatnim etapie mozesz sie spodziewac oferty lub mailowego feedbacku z podziekowaniem za

udziat w naszej rekrutacji.

Zobacz naszg kulture organizacji i... sprawdz, czy bedzie Ci sie tu dobrze pracowac. :)

Ciekawi Cig, jak pracujemy, jakie warto$ci sg dla nas szczegdlnie istotne oraz czym sie kierujemy
przy doborze nowych oséb do zespotu? Opracowalismy solidny zestaw zasad, ktére najlepiej

charakteryzujg nas jako zespot i miejsce pracy w formie kultury organizacji.

Sprawdz na naszej stronie w zaktadce: O nas — Kariera widoczni, czy filozofia i styl agencji widoczni
jest bliski takze Tobie. :)

UWAGA!

Dodaj swoje CV w pliku PDF, kiedy bedziesz wypetnia¢ formularz rekrutacyjny.
Jak Aplikowac?

Wejdz w nizej zamieszczony link do formularza, wypetnij go, zatagcz CV i gotowe!
https://widoczni.elevato.net/pl/specjalista-ds-sprzedazy-b2b,ja,64?source=1022

Powodzenia!

Zespot Widoczni



