TELL Sp. z 0.0. to jedna z najwiekszych w Polsce sieci salondéw sprzedazy Orange. Poszukujemy osdb,
ktore wraz z nami bedg aktywnie budowaé marke!

Aktualnie poszukujemy kandydatéw na stanowisko:
Doradca Klienta Biznesowego ds. sprzedazy ustug swiattowodowych Orange

To oferujemy

e program wsparcia finansowego: obnizenie celdw sprzedazowych przez okres pierwszych 6
miesiecy oraz statg podstawe w tym okresie w wysokosci 2000 zt (fgcznie 12 000 zt
podstawy w czasie wdrozenia),

e wynagrodzenie — prowizja (liczona od kazdego sprzedanego produktu) i premia
(uzalezniona od realizacji celéw sprzedazowych i wynosi okoto 55% prowizji),

e elastyczng forme wspétpracy z wiarygodnym partnerem w oparciu o umowe subagencyjna/
kontrakt B2B, umowe zlecenie,

o staly dostep do platformy szkoleniowej oraz infolinii wsparcia produktowego. Dostep do
cyklicznych webinaréw (produktowe, rozwojowe) z ktérych mozna korzysta¢ zgodnie z
grafikiem,

e wsparcie sprzedazowe menagerow,

¢ mozliwos¢ samodzielnego rozwoju oraz budowanie wtasne;j sieci sprzedazy,

e elastycznosc i swobode w dziataniu —sam mozesz zdecydowad, kiedy pracujesz!

Twdj zakres obowigzkow
e sprzedaz nowoczesnych rozwigzan telekomunikacyjnych, swiattowodowych,
e przygotowywanie ofert,
e obstuga istniejgcej bazy klientdw oraz pozyskiwanie nowych klientéw biznesowych,
e praca w terenie na przygotowanych leadach.

Nasze wymagania
e doswiadczenie w sprzedazy,
o tatwos¢ nawigzywania kontaktéw z klientem zaréwno osobistych, jak i telefonicznych,
e umiejetnos¢ dobrej organizacji pracy,
e chedrozwijania swoich kompetencji sprzedazowych.

Poznaj nas: www.tell.pl
JesteSmy czescig Grupy OEX — poznaj naszg Grupe: www.oex.pl

Aplikacje prosze kierowac na adres hr@oex.pl
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