studia stacjonarne Il stopnia, kierunek: Zarzadzanie

maksymalna liczba
0s0b, ktére dany
L . promotor moze . . , L L,
Katedra Instytut imie i nazwisko promotora prayjac na temat seminarium - maksymalnie 300 znakdw (ze spacjami) zasady przyjeé
seminarium na tym
kierunku studiow
. Strategie konkurowania przedsiebiorstw. Zachowania konsumenta na Kontakt mailowy lub OSOb'StY z
Katedra Zarzadzania . . . . . . . . . promotorem w celu uzyskania
) Instytut Zarzadzania dr Pawet Bartkowiak 6 rynku, zarzadzanie projektami, zarzadzanie zespotami projektowymi, .
Strategicznego dvki dzani ok . zgody na zapisanie sie na
metodyki zarzadzania projektami seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Inwestycji Instvtut Zarzadzania dr hab. inz. Piotr Bartkowiak, 12 Inwestycje i nieruchomosci, Zarzadzanie strategiczne. Wycena promotorem w celu uzyskania
i Nieruchomosci y 2 prof. UEP nieruchomosci. Zréwnowazony rozwdj i spoteczna odpowiedzialnosé¢ zgody na zapisanie sig na
seminarium, kolejnosc¢ zgtoszen
Zarzadzanie migdzykulturowe (w tym komunikacja miedzykulturowa, Kontakt mailowy lub °5°biStY z
. . czynniki kulturowe, nowe media i technologie w strategiach promotorem.w c'elu vuzyskanla
Katedra Zarzadzania |[Instytut Gospodarki prof. dr hab. Matgorzata L . . , zgody na zapisanie sie na
) . . . 12 przedsiebiorstw i zachowaniach konsumentéw na rynku o ) .
Miedzynarodowego |Miedzynarodowe;j Bartosik-Purgat ied d dzanie ré: dnocci dsiebi . seminarium, zainteresowanie
miedzynaro ?wym, z.arzq zanie réznorodnoscia przedsiebiorstwie, np. tematykq seminarium oraz
kulturowg, wiekows itp.) kolejnos¢ zgtoszen
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Badan Rynku . dr hab. Sylwester Biatowas, L. - romotorem w celu uzyskania
. y Instytut Marketingu v 2 12 Zarzadzanie instytucjami kultury P o y
i Ustug prof. UEP zgody na zapisanie sie na
seminarium
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Handlu . dr hab. Barbara Borusiak, prof. , . . promotorem w celu uzyskania
. . Instytut Marketingu 6 Zréwnowazona konsumpcja S
i Marketingu UEP zgody na zapisanie sie na
seminarium, kolejnosc¢ zgtoszen
. . L . . . Kontakt mailowy lub osobisty z
Zarzadzanie marketingowe przedsiebiorstwem. Zarzadzanie logistyka i
Katedra Handlu . dr hab. Wiestaw Ciechomski, 2 . . & P . & . a . g1ty promotorem w celu uzyskania
. . Instytut Marketingu 12 kanatami dystrybucji. Promocja, merchandising i zarzagdzanie marka. S
i Marketingu prof. UEP Marketing i . ol zgody na zapisanie sie na
arketing internetowy i terytorialny seminarium, kolejnoé¢ zgloszer
Kontakt mailowy lub osobisty z
Zarzadzanie przedsiebiorstwami ustugowymi, znaczenie personelu promotorem w celu uzyskania
Katedra Badan Rynku . dr hab. Monika Dobska, prof. o . . zgody na zapisanie sie na
. Instytut Marketingu 3 kontaktowego. Systemy zarzadzania jakoscig. Marketing relacyjny w o
i Ustug UEP Lo seminarium. Adres
przedsiebiorstwach ustugowych mailowy:monika.dobska@ue.poz
nan.pl; tel. 501 23 26 23
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Handlu . ) Zarzadzanie jakoscig. Marketing relacyjny. Zarzadzanie relacjami z romotorem w celu uzyskania
. . Instytut Marketingu dr hab. Pawet Dobski, prof. UEP 8 ) 2 . ' d . & _yJ y a ) P o y
i Marketingu klientami. Obstuga klienta. Zarzagdzanie marketingowe zgody na zapisanie sig na
seminarium, kolejnos¢ zgtoszen




Katedra Zarzadzania

Zarzadzanie Zasobami Ludzkimi - rekrutacja i selekcja, motywowanie,
rozwoj pracownikow, ocena pracownicza, budowanie i zarzgdzanie

Kolejnos¢ zgtoszen i
pierwszenstwo dla studentéw

Zasobami Instytut Zarzagdzania dr hab. Marcin Gotembski 12 zespotami pracowniczymi, projektowanie funkcji personalnej, Employer specjalnosci zarzadzanie
Przedsigbiorstwa Branding, zarzadzanie talentami, ousourcing HR, parametryzacja funkcji HR, |zasobami ludzkimi (jesli bedzie
wirtualizacja funkcji HR uruchomiona)
Katedra Teorii Kontakt mailowy lub osobisty z
dr hab. Agnieszka Ignys, prof. . . . . romotorem w celu uzyskania
Organizacji Instytut Zarzadzania & gnys, p 12 tad korporacyjny. Nowoczesne metody zarzgdzania zasobami ludzkimi P o Y
) . UEP zgody na zapisanie sig na
i Zarzadzania seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
Multisensoryczna komunikacja marketingowa, zréwnowazone zachowania Zainteresowanie tematyka
" . seminarium; Kontakt mailowy lub
Katedra Strategii . nabywcow, konsument wobec Internetu Rzeczy, przekazy spoteczne w )
. Instytut Marketingu dr hab. Ewa Jerzyk, prof. UEP 12 o . . . osobisty z promotorem w celu
Marketingowych komunikacji marek komercyjnych, tendencje w zachowaniach . R
) - o o ) . uzyskania zgody na zapisanie sie
konsumentow na rynku zywnosci, kreatywnos$é i innowacje w marketingu na seminarium
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Zarzadzania . dr hab. inz. Magdalena Zarzadzanie spotecznie odpowiedzialne w organizacjach. Metody i techniki [promotorem w celu uzyskania
L. Instytut Zarzadzania , . 12 L. P . . ——
Jakoscia Kazmierczak, prof. UEP zarzadzania jakoscig i doskonalenia procesow zgody na zapisanie sig na
seminarium, kolejnosc¢ zgtoszen
Katedra Teorii Kontakt mailowy lub osobisty z
L . dr hab. Elzbieta Kowalczyk, prof. Psychologia w zarzadzaniu. Zarzadzanie zasobami ludzkimi. Funkcjonalne i |promotorem w celu uzyskania
Organizacji Instytut Zarzadzania 12 . . . L. o
i Zarzadzani UEP dysfunkcjonalne problemy organizacji i zarzadzania. Negocjacje zgody na zapisanie sig na
i Zarzadzania seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
Katedra Teorii Kontakt mailowy lub osobisty z
L . dr hab. Janusz Krasniak, prof. Zarzadzanie procesami i projektami. Zarzadzanie zasobami ludzkimi. promotorem w celu uzyskania
Organizacji Instytut Zarzadzania 12 . . .
i Zarzadzani UEP Nowoczesne koncepcje i metody zarzadzania zgody na zapisanie sie na
I £arzadzania seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
Prosze o zgtoszenie checi udziatu
W seminarium za pomocg poczty
elektronicznej z adresu
studenckiego
NIU@student.ue.poznan.pl na:
g.leszczynski@ue.poznan.pl. W e-
Marketing i sprzedaz w gospodarce 4.0: wykorzystanie sztucznej inteligencji |mailu prosze
. . w marketingu i sprzedazy, Internet rzeczy w marketingu i sprzedazy, dac: jalnos¢ b h
Katedra Strategii . dr hab. Grzegorz Leszczynski, & . P .y . y . & P y po éc speda n(?sc nao .ec.nyc
Instytut Marketingu 12 augmented/virtual reality w marketingu i sprzedazy, gospodarka studiach, uczelnig, wydziat i

Marketingowych

prof. UEP

wspotdzielenia i platformowa, marketing i sprzedaz opartych na
nowoczesnych technologiach

specjalnos¢ ukoriczonych
studidow licencjackich, srednig ze
studiéw licencjackich oraz ocene
na dyplomie z tych

studiéw. Preferencje dla
studentdéw ze specjalnosci
Komunikacja w Biznesie oraz
$rednia > 4.0.




Katedra Teorii

dr hab. Kamila Malewska prof.

Kontakt mailowy lub osobisty z
promotorem w celu uzyskania

Organizacji Instytut Zarzadzania 12 Zarzadzanie wspoétczesnymi przedsiebiorstwami .
) ) UEP zgody na zapisanie sig na
i Zarzadzania seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
. L Zarzadzanie jakoscig w przedsiebiorstwie. Zarzadzanie srodowiskowe w Kontakt mailowy lub OSOb'StY z
Katedra Zarzadzania . prof. dr hab. inz. Alina Matuszak- L. . . . . promotorem w celu uzyskania
L. Instytut Zarzadzania . 12 przedsiebiorstwie. Metody i narzedzia doskonalenia jakosci. .
Jakoscia Flejszman ' dzani o zgody na zapisanie sie na
Znormalizowane systemy zarzadzania w organizacji seminarium, kolejnoé¢ zgfoszen
Katedra Teorii - . . _ . . Kontakt mailowy lub osobisty z
L ) dr hab. Pawet Mielcarek, prof. Zarzadzanie strategiczne, modele biznesu, Zarzadzanie procesami, promotorem w celu uzyskania
Organizacji Instytut Zarzadzania 12 L L .
07 dzani UEP Zarzadzanie innowacjami zgody na zapisanie sie na
I Zarzgdzania seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Handlu Instvtut Marketingu dr hab. Jan Mikofajczyk, prof. 5 Marketingowe zarzadzanie przedsiebiorstwem; Zarzadzanie w handlu i promotorem w celu uzyskania
i Marketingu ¥ & UEP ustugach; Zarzadzanie sprzedaza zgody na zapisanie sig na
seminarium, kolejnosc¢ zgtoszen
B . Komunikacja marketingowa - uwarunkowania kulturowe i demograficzne.  |Kontakt mailowy z promotorem
Katedra Strategii . dr hab. Renata Nestorowicz, L, . ; , L . )
. Instytut Marketingu 12 Aktywnos¢ komunikacyjna konsumentéw. Komunikacja marketingowa na w celu uzyskania zgody na
Marketingowych prof. UEP . L. S -
rynkach zywnosciowych zapisanie sie na seminarium
Katedra Zarzadzania Zarzadzanie strategiczne zasobami przedsiebiorstwa (rzeczowymi, ludzkimi, Kontakt mailowy lub OSOb'StY z
. . . . g . . . . promotorem w celu uzyskania
Zasobami Instytut Zarzadzania dr hab. Dariusz Nowak, prof. UEP 8 relacyjnymi, finansowymi itp.). Zarzadzanie operacyjne zasobami 280dy na zapisanie sie na
Przedsiebiorstwa przedsiebiorstwa (rzeczowymi, ludzkimi, relacyjnymi, finansowymi itp.) seminarium, kolejnoé¢ zgfoszen
Kolejnos¢ zapiséw na
Katedra Inwestvcii Funkcjonowanie i profesjonalna obstuga mieszkaniowych i komercyjnych seminarium, poprzedzonych
o , y ) Instytut Zarzadzania dr hab. Stawomir Palicki 12 rynkdw nieruchomosci. Marketing na rynku nieruchomosci. Wycena kontaktem mailowym ze strony
i Nieruchomosci . L. o . S . : ;
nieruchomosci. Rewitalizacja obszaréw miejskich i aglomeracyjnych Studentki/Studenta lub osobista
wizytg podczas konsultacji
T Neuromarketing. Marketing sensoryczny. Prosrodowiskowe / Kontakt mailowy lub OSOb'StY z
Katedra Handlu . dr hab. Barttomiej Pieranski, B . . A . , promotorem w celu uzyskania
. . Instytut Marketingu 6 zrébwnowazone zachowania konsumentéw. Zachowanie nabywcow w N
i Marketingu prof. UEP . " . zgody na zapisanie sie na
przestrzeni wewnatrzsklepowej seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Handlu Instvtut Marketingu dr hab. Robert Romanowski, 6 Zarzadzanie innowacjami; Marketing terytorialny. Zarzagdzanie relacjamiw  [promotorem w celu uzyskania
i Marketingu y & prof. UEP modelu potréjnej helisy; Innowacje 4.0 zgody na zapisanie sig na
seminarium, kolejnos¢ zgtoszen
Katedra Teorii . Kontakt mailowy lub osoblsty z
L . dr hab. Gabriela Roszyk- . . ) , . promotorem w celu uzyskania
Organizacji Instytut Zarzadzania 12 Praca kierownicza w zarzadzaniu wspdtczesnym przedsiebiorstwem

i Zarzadzania

Kowalska, prof. UEP

zgody na zapisanie sie na
seminarium, kolejnos¢ zgtoszen




Katedra Badan Rynku

Zarzadzanie ofertg produktowa w przedsiebiorstwach. Procesy i metody
innowacji produktu. Strategie wprowadzania nowych produktéw na rynek.

Kontakt mailowy lub osobisty z
promotorem w celu uzyskania

. Instytut Marketingu prof. dr hab. Ireneusz Rutkowski 6 Zarzadzanie w przedsiebiorstwie. Systemy informacyjne wspomagania o
i Ustug . . . . . . zgody na zapisanie sig na
decyzji w przedsigbiorstwach. Badania i analiza sytuacji produktu. Analiza ..
sytuacji w otoczeniu przedsiebiorstwa
* Temat pracy zgodny z tematyka
seminarium
* Wstepnie okreslony obszar
tematyczny pracy oraz zatozenia
badawcze
Zarzadzanie strategiczne. Zwinno$¢ strategiczna. Wptyw technologii ¢ Bér?f_ dobra znajomos¢ j.
Katedra Zarzadzania . . . . Przemystu 4.0 na rozwdj przedsiebiorstw. Zarzadzanie kryzysowe. ang|§ SKIego . .
] Instytut Zarzadzania dr hab. Maja Sajdak, prof. UEP 12 . ] o » Duze zaangazowanie w proces
Strategicznego Budowanie przewagi konkurencyjnej .
pisania pracy
e Terminowos¢ w przekazywaniu
promotorowi poszczegdlnych
rozdziatéw pracy
e Kontakt mailowy lub osobisty w
celu uzyskania zgody na zapisanie
sie na seminarium
Kontakt mailowy lub osobisty z
promotorem w celu uzyskania
. Strategiczne zarzadzanie zasobami ludzkimi - praca hybrydowa, zarzadzanie isanie si
Katedra Zarzadzania . & . “q . s P y y a ZgOd_y nz.a zaplsam.e Sls,na L.
Zasobami Instvtut Zarzadzania dr hab. Beata Skowron-Mielnik, 12 kompetencjami i rozwojem pracownikéw, zarzadzanie réznorodnoscia, seminarium, kolejno$¢ zgtoszen i
Przedsiebiorstwa y 3 prof. UEP budowanie zaangazowania, pozyskanie i retencja pracownikdw, elastyczne |pierwszerstwo dla studentéw
¢ miejsce i czas pracy, strategia personalna przedsiebiorstwa specjalnosci zarzadzanie
zasobami ludzkimi (jesli bedzie
uruchomiona)
Kontakt mailowy lub osobisty z
Katedra Zarzadzania Instvtut Zarzadzania dr hab. Magdalena Stefanska, 12 Zréwnowazony rozwéj w strategiach przedsiebiorstw. Spoteczna promotorem w celu uzyskania
Strategicznego y 3 prof. UEP odpowiedzialno$¢ biznesu. Zarzgdzanie strategiczne zgody na zapisanie sig na
seminarium, kolejnosc¢ zgtoszen
Kontakt mailowy lub osobisty z
. Rynek nieruchomosci - tendencje, nowe produkty, zachowania podmiotéw. promotorem.w C?'“,uzySkama
Katedra Inwestycji . . . . L. . . . , zgody na zapisanie sie na
o L Instytut Zarzadzania dr tukasz Strgczkowski 12 Analiza rynku nieruchomosci na potrzeby podejmowania decyzji i proceséw o - .
i Nieruchomosci X K seminarium, kolejnos¢ zgtoszen,
inwestycyjnych zainteresowanie tematykga rynku
nieruchomosci
. , . L. . Strategie rozwoju przedsiebiorstw. Zewnetrzne metody rozwoju Kontakt mailowy lub OSOb'StY z
Katedra Finanséw Instytut Gospodarki dr hab. Justyna Swiatowiec- . p . . . promotorem w celu uzyskania
12 przedsiebiorstw: fuzje i przejecia (M&A), alianse (partnerstwo, koopetycja),

Miedzynarodowych

Miedzynarodowej

Szczepanska, prof. UEP

sieci. Strategie zarzgdzania relacjami z klientami na rynku B2B. E-commerce

zgody na zapisanie sie na
seminarium




Katedra Strategii
Marketingowych

Instytut Marketingu

dr hab. Tomasz Wanat, prof. UEP

12

Zachowania zakupowe nabywcoéw, czynniki emocjonalne i poznawcze w
procesie decyzyjnym, zarzgdzanie kategorig w e-commerce, budowanie
perswazyjnej architektury wyboru w Internecie

Zainteresowanie tematyka
seminarium; Kontakt mailowy lub
osobisty z promotorem w celu
uzyskania zgody na zapisanie sie
na seminarium

Katedra Strategii
Marketingowych

Instytut Marketingu

dr hab. Zygmunt Waskowski,
prof. UEP

12

Marketing w sporcie, zarzadzanie marketingowe w przedsiebiorstwie,
marketing w organizacjach non-profit, zarzadzanie publiczne, kreowanie
wartosci dla klienta, marketing doswiadczen, zarzadzanie relacjami,
marketing na rynku b2b, otwarte innowacje, nowe trendy zachowan
konsumenckich

Zainteresowanie tematyka
seminarium; Kontakt mailowy lub
osobisty z promotorem w celu
uzyskania zgody na zapisanie sie
na seminarium

Katedra Zarzadzania
Zasobami
Przedsiebiorstwa

Instytut Zarzadzania

dr hab. Grzegorz Wojtkowiak,
prof. UEP

12

Zarzadzanie procesami pracy (narzedzia, koszty, czas i efektywnos¢ kadr)

Kontakt mailowy lub osobisty z
promotorem w celu uzyskania
zgody na zapisanie sie na
seminarium, zgodnos¢
proponowanej pracy z tematyka
seminarium




