KIERUNEK — MIEDZYNARODOWE STOSUNKI GOSPODARCZE
ZAGADNIENIA EGZAMINACYJNE

KIERUNKOWE
STUDIA 1l STOPNIA
egzamin dyplomowy — magisterski
1. Rdzinice pomiedzy ,,now3a” a tradycyjng gospodarka.
2. lIstota i narzedzia strategicznej polityki handlu miedzynarodowego.
3. Zrédta aglomeracji produkcji i handlu w $wietle koncepcji nowej geografii ekonomiczne;j.
4. Nowa nowa teoria handlu (new new theory of trade) — istota i konsekwencje dla biznesu mie-
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dzynarodowego.

Cechy i schemat przebiegu kryzysu walutowego.

Istota i mechanizm ataku spekulacyjnego na walute.

Wptyw globalizacji na realizacje koncepcji paristwa dobrobytu (welfare state).
Wptyw globalizacji na strone popytows i podazowg gospodarki w dfugim okresie.

Omoéw tendencje demograficzne we wspotczesnej UE.

. Polityka migracyjna w UE.

. Bezpieczennstwo energetyczne Unii Europejskiej.

. Cechy charakterystyczne ustug w obrocie miedzynarodowym.

. Rola i znaczenie ustug konsultingowych we wspdtczesnej gospodarce Swiatowe].

. Metody ostony przedsiebiorstw przed transakcyjnym ryzykiem walutowym.

. Dtugoterminowe determinanty kurséw walutowych na podstawie relacji parytetowych.
. Koncepcja arbitrazu i jej wykorzystanie w procesie wyceny instrumentéw pochodnych.
. Rodzaje i charakterystyka opcji walutowych.

. Istota miedzynarodowych sieci biznesowych firmy i ich przetozenie na sieciowy model umiedzy-

narodowienia.
Istota, korzysci i zagrozenia modelu dualnego w procesie pozycjonowania firmy.

Istota, korzysci i zagrozenia co-brandingu na rynkach zagranicznych.

. Wptyw konsumenta na ksztattowanie produktu na rynku globalnym.
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Organizacja logistyki w przedsiebiorstwach miedzynarodowych.

Znaczenie zréznicowania kulturowego w biznesie miedzynarodowym ze wzgledu na stosunek do
czasu.

Specyfika kultur wysokokontekstowych (cechy, przyktady).

Znaczenie relacji i zaufania w biznesie miedzynarodowym. Poréwnanie kultur azjatyckich i euro-
pejskich.
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SPECJALNOSCIOWE

SPECJALNOSC: PRZEDSIEBIORSTWO | DYPLOMOACIA
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GOSPODARCZA W EUROPIE

STUDIA 1l STOPNIA
egzamin dyplomowy — magisterski

Funkcje dyplomatyczne w swietle prawa i praktyki miedzynarodowej.

Zrédta prawa dyplomatycznego.

Zakres rzeczowej realizacji projektow z dofinansowaniem zewnetrznym przez przedsiebiorstwa.
Znaczenie ewaluacji projektéw dla praktyki gospodarcze;j.

Skutki prawa unijnego z zakresu ochrony srodowiska dla funkcjonowania przedsiebiorstw.
Znaczenie kryzyséw dla procesu integracji europejskiej.

Migracje w Europie — szanse i zagrozenia dla gospodarki i spoteczenstw.

Z jakich instrumentow wsparcia w ramach wspodlnej polityki rolnej korzystajg polscy rolnicy?

Istota cen transferowych i podatkowe metody wyceny transakcji miedzy podmiotami powigza-
nymi.

. Harmonizacja opodatkowania w Unii Europejskiej a funkcjonowanie przedsiebiorstw na wspdl-

nym rynku.

Wptyw opodatkowania na ksztattowanie struktury kapitatu przedsiebiorstw.

Koncepcja matrycy logicznej w planowaniu i zarzadzaniu projektami.

Podstawowe metodyki zarzgdzania projektami stosowane na $wiecie (np. PRINCE 2, PMI, IPMA).
Techniki ,,zwinne” w zarzadzaniu projektami (np. SCRUM).

Scharakteryzuj federalne i konfederacyjne koncepcje integracji europejskiej.

Zjawisko defektu rynku a polityka gospodarcza.

Niezaleznos$¢ i demokratyczna odpowiedzialnosé banku centralnego.

Modele wyboru celéw i instrumentéw polityki gospodarczej.

Czy strefa euro jest optymalnym obszarem walutowym? Uzasadnij odpowiedz.

Wyzwania rolnictwa w UE w kontekscie zmian w miedzynarodowym systemie handlowym.
System pfatnosci bezposrednich w rolnictwie UE.

Zasady finansowania projektéw unijnych.

Przedstaw dwie, trudne sytuacje negocjacyjne oraz podaj propozycje ich rozwigzania.

Ktorg (ktdre) ze znanych ci taktyk negocjacyjnych wykorzystasz w sytuacji kupna uzywanego
urzgdzenia, koniecznego do rozpoczecia planowanej przez ciebie produkcji. Uzasadnij swéj wy-
bor.

,Pomoce taktyczne” stosowane w trakcie negocjacji oraz korzysci i niebezpieczenstwa, jakie ze
sobg niosg.



