'Q® Fiboo

Handlowiec B2B - branza zoologiczna

Rozwijaj z nami sprzedaz marki Fiboo na rynku polskim

Lubisz sprzedaz, kontakt z ludZzmi i budowanie relacji biznesowych?
Nie boisz sie telefonu, potrafisz dotrze¢ do nowego klienta i przekona¢ go do wspodtpracy?
Szukasz pracy, w ktérej efekty Twoich dziatan bedg naprawde widoczne?

Jezeli tak — by¢ moze szukamy wtasnie Ciebie.

Kim jestesmy?
Fiboo to polski producent nowoczesnych i ekologicznych akcesoriow dla zwierzat.

Projektujemy i produkujemy m.in. miski, zabawki oraz inne akcesoria dla pséw i kotéw,
wykorzystujac materiaty pochodzace z recyklingu. Nasze produkty trafiajg juz do klientéw w
Polsce oraz na wielu rynkach europejskich.

Wspodtpracujemy ze sklepami zoologicznymi, dystrybutorami, sieciami handlowymi oraz
producentami karm.

Jestesmy na kolejnym etapie rozwoju marki i chcemy znacznie mocniej rozwing¢ sprzedaz Fiboo
w polskich sklepach zoologicznych.

Dlatego szukamy osoby, ktéra pomoze nam zdobywacé nowych klientéw B2B w catej Polsce.

Na czym bedzie polegaé¢ Twoja praca?

Twoim gtéwnym zadaniem bedzie aktywne pozyskiwanie nowych klientow - przede
wszystkim sklepéw zoologicznych oraz lokalnych i ogélnopolskich sieci sklepéw.

Bedziesz odpowiadac za caty proces nawigzywania wspotpracy — od znalezienia potencjalnego
klienta, przez pierwszy kontakt, az po rozpoczecie wspodtpracy i rozwijanie sprzedazy.

Do Twoich zadan bedzie nalezato:

e aktywne wyszukiwanie nowych klientéw B2B na terenie Polski,

¢ telefoniczny kontakt ze sklepami zoologicznymi i prezentowanie oferty Fiboo,
* budowanie i rozwijanie bazy potencjalnych klientow,

e prowadzenie dziatan follow-up i konsekwentne rozwijanie rozpoczetych kontaktdw,



* przygotowywanie ofert handlowych,

¢ pozyskiwanie zamoéwien od nowych klientéw,

¢ budowanie dtugoterminowych relacji ze sklepami i partnerami handlowymi,
* rozwijanie sprzedazy u pozyskanych klientéw,

¢ aktualizacja informacji i dziatan sprzedazowych w CRM,

* monitorowanie rynku oraz dziatah konkurencji,

e udziat w targach i wydarzeniach branzowych.

To stanowisko jest przede wszystkim sprzedazowe. Szukamy osoby, ktéra lubi zdobywaé
nowych klientéw i czerpie satysfakcje z zamieniania pierwszego kontaktu w realng wspotprace.

Kogo szukamy?

Szukamy osoby, ktéra:

¢ jest komunikatywna i tatwo nawiagzuje kontakt z ludzmi,

* nie boi sie telefonu i aktywnego kontaktowania sie z nowymi klientami,

e potrafi by¢ konsekwentna — brak odpowiedzi po pierwszym telefonie nie oznacza dla niej korica
rozmowy,

¢ jest samodzielna i dobrze organizuje swojg prace,

e potrafi budowac relacje biznesowe,

¢ jest nastawiona na realizacje celéw i wyniki,

e swobodnie korzysta z komputera i podstawowych programéw biurowych,

Doswiadczenie w sprzedazy B2B bedzie duzym atutem, ale rownie wazne sa dla nas
predyspozycje handlowe, energia, konsekwencja i cheé rozwoju.

Dodatkowym atutem bedzie:

e doswiadczenie w sprzedazy B2B,

* znajomosc¢ branzy zoologicznej,

e doswiadczenie we wspotpracy ze sklepami detalicznymi,
¢ znajomos¢ rynku zoologicznego w Polsce,

¢ zainteresowanie zwierzetami i produktami dla nich,

e zainteresowanie ekologig i produktami tworzonymi z materiatéw pochodzacych z recyklingu.



Co oferujemy?

® prace przy rozwijaniu polskiej marki i jej sieci sprzedazy,

¢ duzg samodzielnos¢ w dziataniu,

* mozliwos¢ realnego wptywu na sposoéb, w jaki rozwijamy sprzedaz w Polsce,

* bezposrednig wspotprace z osobami odpowiedzialnymi za rozwdj firmy,

¢ dostep do narzedzi potrzebnych do skutecznego prowadzenia sprzedazy,

¢ udziat w targach i wydarzeniach branzowych,

* mozliwos¢ rozwoju wraz z rozwojem dziatu sprzedazy,

e stabilne zatrudnienie,

e wynagrodzenie podstawowe oraz system premiowy powiazany z wynikami sprzedazy,

e umowe o prace lub wspétprace B2B.

Miejsce pracy
Praca stacjonarna w siedzibie firmy.

Kontakt z klientami odbywa sig przede wszystkim telefonicznie i mailowo, z mozliwoscia
wyjazddéw na spotkania z klientami oraz wydarzenia branzowe.

Dlaczego warto?
Nie szukamy osoby, ktéra bedzie tylko obstugiwacé klientéw, ktdrzy sami sie do nas zgtosza.

Szukamy handlowca, ktéry bedzie aktywnie rozwijat rynek, zdobywat nowe sklepy i razem z nami
budowat pozycje marki Fiboo w Polsce.

Jezeli lubisz sprzedaz, masz inicjatywe i chcesz widzie¢ bezposrednie efekty swojej pracy —
zapraszamy do naszego zespotu.

Swoja aplikacje przeslij do nas na adres mailowy: j.majchrzak@fiboo.pl

Prosimy o dopisanie nastepujacej klauzuli: "Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbednych do
realizacji procesu rekrutaciji

(zgodnie z ustawa z dnia 10 maja 2018 roku o ochronie danych osobowych (Dz. Ustaw z 2018, poz. 1000) oraz zgodnie z
Rozporzgdzeniem Parlamentu

Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony oséb fizycznych w zwigzku z przetwarzaniem
danych osobowych i w sprawie

swobodnego przeptywu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO))."
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