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Stanowisko: Technical Sales Associate - Handlowiec Techniczny

Lokalizacja: Zdalnie (z okazjonalnymi spotkaniami w biurze w Polsce)
Jezyki: Biegta znajomosc jezyka angielskiego (poziom C1+) i polskiego
Wyksztatcenie: W trakcie studiéw zaocznych / niestacjonarnych

Strefa czasowa: Wymagana dostepnos¢ w europejskiej strefie czasowej (preferowana
lokalizacja: Polska)

Firma: WizzDev

Opis stanowiska:
Poszukujemy osoby z technicznym zacieciem i smykatkg do sprzedazy, ktéra pomoze nam
rozwijaC sprzedaz ustug projektowych w obszarze embedded, 10T i rozwigzan chmurowych.
Idealny kandydat tagczy zrozumienie zagadnien technicznych (elektronika, oprogramowanie,
mikrokontrolery) z umiejetnoscig rozmowy z klientem i prowadzenia procesu ofertowego.
Twoje zadania:

e Reagowanie na zapytania z UpWorka, LinkedIna i formularzy kontaktowych

e Wyszukiwanie ofert na UpWork i sktadanie propozycji wspdlnie z zespotem

e Przygotowywanie ofert techniczno-handlowych (przy wsparciu zespotu inzynieréw)

e Weryfikacja potrzeb klienta i prowadzenie pierwszych rozméw technicznych

e Aktywne pozyskiwanie klientow (outbound: email, LinkedlIn, telefon)

e \Wspodipraca z marketingiem i inzynierami w celu domykania sprzedazy

Wymagania:

e Student w trybie niestacjonarnym

Zainteresowanie branzg loT i podstawowa wiedza w tym temacie

Biegty angielski (min. C1+) — 90% klientéw to firmy zagraniczne

Umiejetnos¢ analizy brieféw technicznych i zadawania wtasciwych pytan

Samodzielnos¢, dobra organizacja pracy, konsekwencja w dziataniu

Mile widziane:
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e Doswiadczenie w sprzedazy ustug B2B

e Znajomo$c¢ narzedzi typu CRM, HubSpot, UpWork, LinkedIn Sales Navigator

Oferujemy:

e 100% zdalng wspdtprace i elastyczne godziny (pierwsze 2 tygodnie w 100% z biura
w celu onboardingu)

e Wsparcie zespotu inzynierskiego przy ofertowaniu
e Premie za sukcesy sprzedazowe (umowione kontrakty)

e Rozwdj w kierunku konsultanta techniczno-sprzedazowego lub samodzielnego
handlowca

O WizzDev:

WizzDev to dynamicznie rozwijajgca sie firma z Polski, specjalizujgca sie w tworzeniu
oprogramowania dla systeméw embedded i loT. Realizujemy kompleksowe projekty dla
urzgdzen z obszaréw smart home, smart city oraz technologii medycznych. Nasze
kompetencje obejmujg m.in. tworzenie firmware’u, projektowanie PCB, integracje z chmurg i
analize danych czasowych. Obstugujemy innowacyjne firmy z catej Europy - gtéwnie z
Wielkiej Brytanii i Skandynawii - ktére wprowadzajg nowatorskie produkty na rynek.

Kim s3 nasi klienci:

Wspdtpracujemy z Kierownikami Projektow Technicznych, Product Managerami, CTO oraz
Szefami Dziatow Inzynieryjnych w firmach z EU/UK, ktdére projektujg i sprzedajg wlasne
produkty elektroniczne. To zazwyczaj zespoty liczagce od 10 do 200 osdb, dziatajgce w
sektorach smart home, smart city lub urzgdzeh medycznych. Nasi klienci cenig sobie
innowacyjnos¢, niezawodnosc¢ oraz partnera, ktéry rozumie technologie i jednoczesnie
wspiera ich w realizacji celéw biznesowych.

Dlaczego warto pracowa¢ w WizzDev:

Jako Technical Sales Associate w WizzDev stajesz sie czescig zespotu, ktory tgczy wysokie
kompetencje techniczne z otwartoscig na innowacje. Wykorzystujemy najnowsze
technologie i realnie wpltywamy na przyszios¢ rozwigzan loT i embedded. Oferujemy
elastyczne warunki, wspierajgce srodowisko zespotowe oraz wynagrodzenie premiujgce
wyniki.

Dotacz do nas i rozwijaj sie w firmie, ktéra szybko rosnie i ma realny wptyw na swiat
technologii!

Aplikuj tutaj: career@wizzdev.pl

wizzdev.com
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