TECHNOLOGY
INNOVATION
DATA

Jestesmy firmq zajmujqcq sie zaawansowanq analitykqg, rozwigzaniami
Big Data, Business Intelligence, Data Science oraz szeroko pojetq
sztuczngq inteligencjq.

Dla naszych klientow podejmujemy sie rozmaitych wyzwan zwigzanych z tymi obszarami. Czesto
nie sg to zagadnienia trywialne, wymagajg badan i opracowania nowatorskiej koncepcji podejscia
do problemu. W efekcie uzyskujemy rozwigzania, ktére sg innowacyjne i dedykowane
konkretnym potrzebom biznesowym.

Obecnie do naszego zespotu w Poznaniu poszukujemy osoby na stanowisko:

BUSINESS DEVELOPMENT MANAGER

CO OFERUJEMY:

ZAKRES OBOWIAZKOW:

Aktywne pozyskiwanie nowych klientéw oraz
budowanie i utrzymywanie relacji biznesowych
Identyfikowanie potrzeb klientéw i przygotowywanie
ofert dopasowanych do ich wymagan

Prowadzenie negocjacji handlowych i finalizowanie
umow

Budowanie i zarzgdzanie lejkiem sprzedazowym w
systemie CRM

Sledzenie trendéw rynkowych i konkurencji w branzy
IT

Wspodtpraca z zespotami technicznymi i
marketingowymi przy tworzeniu ofert i strategii
sprzedazowe;j

Realizacja celdow sprzedazowych i raportowanie
wynikow

Atrakcyjne wynagrodzenie podstawowe + .
system premiowy uzalezniony od wynikow

Elastyczne godziny pracy / praca hybrydowa .

Mozliwosc realnego wptywu na rozwaj firmy .

WYMAGANIA:

* Min. 3 lata doswiadczenia w sprzedazy,
najlepiej w modelu B2B

*  Znajomosc¢ branzy IT (rozumienie technologii
np. analityka, hurtownia danych, Al)

* Umiejetnos$¢ budowania relacji i negocjowania
na poziomie decydentdw biznesowych

* Samodzielnos¢, proaktywnosé i nastawienie na
realizacje celéw

* Bardzo dobra organizacja pracy wtasnej

* Znajomosc jezyka angielskiego umozliwiajgca
swobodng komunikacje biznesowg

* Prawo jazdy kat. B

MILE WIDZIANE:

Doswiadczenie w sprzedazy rozwigzan/ustug
technologicznych

Znajomos¢ narzedzi CRM (np. HubSpot)

Sie¢ kontaktéw w branzy IT

www.tidk.pl - CV prosimy przesytaé na adres - kariera@tidk.pl
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