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Rozwijaj sprzedaz marki Fiboo na rynkach europejskich

Szukasz pracy, w ktérej od pierwszego dnia bedziesz mie¢ realny wptyw na rozwadj polskiej marki
za granica?

Interesuje Cie biznes miedzynarodowy, sprzedaz i kontakt z ludzmi z réznych krajow Europy?

Jezeli lubisz analizowac rynki, wyszukiwac¢ nowe mozliwosci biznesowe i nie boisz sig
nawigzywac kontaktéw — by¢ moze szukamy wtasnie Ciebie.

Kim jestesmy?

Fiboo to polski producent nowoczesnych i ekologicznych akcesoriow dla zwierzat. Projektujemy i
produkujemy produkty z materiatéw pochodzacych z recyklingu, ktére trafiajg do klientéw w
wielu krajach Europy.

Wspdtpracujemy z dystrybutorami zoologicznymi, sieciami handlowymi oraz producentami
karm, realizujgc réwniez miedzynarodowe projekty reklamowe i personalizowane.

Przed nami kolejny etap rozwoju i chcemy jeszcze mocniej rozwija¢ sprzedaz eksportowa.

Na czym bedzie polegaé¢ Twoja praca?

Bedziesz odpowiedzialny/-a za budowanie nowych mozliwosci sprzedazy na rynkach
zagranicznych.

Do Twoich zadan bedzie nalezato:

analiza rynkdéw europejskich i wyszukiwanie nowych mozliwosci sprzedazy,

e identyfikowanie sieci handlowych, dystrybutoréw oraz potencjalnych partneréw
biznesowych,

e budowanie i rozwijanie bazy kontaktéw,

e wyszukiwanie oséb odpowiedzialnych za zakupy i rozwdj kategorii,



e pierwszy kontakt telefoniczny i mailowy z potencjalnymi klientami,
e umawianie spotkan dla Export Managera,

e prowadzenie dziatan follow-up,

e aktualizacja danych w CRM,

o wspoétpraca przy przygotowywaniu targéw branzowych i projektéow eksportowych.

Nie oczekujemy, ze bedziesz samodzielnie negocjowac¢ kontrakty z duzymi sieciami. Za
prowadzenie spotkan i finalizacje projektéw odpowiada doswiadczony Export Manager, z ktdrym
bedziesz blisko wspdtpracowac.

Kogo szukamy?
Szukamy osoby, ktéra:

e ukonczyta studia lub jest na ostatnim roku studiéw,

bardzo dobrze zna jezyk angielski (minimum B2),

e potrafi sprawnie wyszukiwa¢ informacje i analizowa¢ dane,
e jest komunikatywna i lubi kontakt z ludzmi,

e nie boi sig rozmoéw telefonicznych,

e jestsamodzielnaidobrze organizuje swojg prace,

e chcerozwija¢ sie w sprzedazy miedzynarodowe;.

Doswiadczenie handlowe nie jest wymagane. Znacznie wazniejsze sg dla nas Twoje
predyspozycje, zaangazowanie i che¢ nauki.

Co oferujemy?
e prace przy rozwoju sprzedazy w catej Europie,
e codzienny kontakt z partnerami biznesowymi z réznych krajéw,
¢ mozliwosé nauki od doswiadczonego Export Managera,
¢ realny wptyw na rozwdj miedzynarodowy marki Fiboo,
e udziatw zagranicznych targach branzowych i spotkaniach z klientami,
e mozliwos¢ szybkiego rozwoju zawodowego wraz z rozwojem firmy,

e stabilne zatrudnienie oraz system premiowy.



Dlaczego warto?
Nie szukamy osoby do wykonywania powtarzalnych zadan.

Szukamy przysztego specjalisty od sprzedazy miedzynarodowej, ktéry razem z nami bedzie
rozwijat marke Fiboo na europejskich rynkach. Jesli jestes ambitny/-a, ciekawy/-a Swiata i
chcesz zobaczyc¢, jak wyglada rozwoj biznesu od srodka — zapraszamy do naszego zespotu.

Swoja aplikacje przeslij do nas na adres mailowy: j.majchrzak@fiboo.pl

Prosimy o dopisanie nastgpujgcej klauzuli: "Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbgdnych do realizacji procesu
rekrutaciji

(zgodnie z ustawa z dnia 10 maja 2018 roku o ochronie danych osobowych (Dz. Ustaw z 2018, poz. 1000) oraz zgodnie z Rozporzgdzeniem Parlamentu

Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony 0s6éb fizycznych w zwigzku z przetwarzaniem danych osobowych i w
sprawie

swobodnego przeptywu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO))."
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